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editorial
LA CALIDAD DE RIOJA
NO PUEDE SEGUIR SALIENDO 
GRATIS A ALGUNOS
Esta vendimia vuelve a situar sobre 
la mesa una contradicción que 
la DOCa Rioja no puede seguir 
ignorando: exigir a los viticultores 
una uva de máxima calidad pese a 
que ese esfuerzo no siempre tiene 
reflejo en el precio que reciben.

Será una vendimia de gran calidad, 
gracias al esfuerzo de los agricul-
tores. Rioja ha construido durante 
décadas su prestigio sobre una pa-
labra que se repite constantemente 
en campañas de promoción, ferias 
y mercados internacionales: calidad. 
Pero la calidad no nace en una bode-
ga ni aparece por arte de magia en 
una botella. Empieza mucho antes, 
en la viña, y tiene un coste. Y ese 
coste es para el viticultor.

Los viticultores debemos cumplir 
con rendimientos cada vez más 
ajustados, realizar tratamientos cada 
vez más costosos, afrontar contro-
les, invertir en maquinaria y asumir 
una creciente carga administrativa. 
A ello se suman la mano de obra, 
carburantes, seguros, financiación 
y productos fitosanitarios. Además, 
esta campaña ha vuelto a exigir un 
esfuerzo añadido para hacer frente 
a una climatología marcada por el 
calor y la falta de precipitaciones.

Sin embargo, cuando llega el 
momento de pagar la uva, la calidad 
parece perder valor.

ARAG-ASAJA lo denunció antes 
del inicio de esta vendimia: no se 
puede presumir de tener una de las 
mejores denominaciones del mundo 
mientras se pretende pagar la ma-
teria prima que la sustenta a precios 
que no permiten vivir de producirla.

Desde nuestra organización agraria 
hemos advertido de que los viticulto-
res llevan seis campañas arrastrando 
una pérdida continuada de rentabi-
lidad, a la vez que muchas bodegas 

pretenden cuadrar sus cuentas a 
costa de descuadrar las de quienes 
cultivan la viña. 

¿Qué futuro tiene Rioja sin viticulto-
res?

Porque muchos productores hace 
años que ya tienen respuesta a una 
pregunta que sus abuelos y padres 
ni siquiera pensaban: ¿merece la 
pena continuar? Después de seis 
campañas de escasa o nula renta-
bilidad, algunos ya han abandonado 
y otros se plantean seriamente 
hacerlo. 

Hablamos de familias, de pueblos, 
de paisaje y de un conocimiento 
acumulado durante generaciones. 
Hablamos, en definitiva, de la base 
sobre la que se sostiene todo el 
modelo económico y social de la 
DOCa Rioja.

La vendimia de 2026 debería servir 
para reflexionar. Rioja se juega 
mucho más que el resultado de una 
cosecha. Se juega su credibilidad, su 
prestigio y su futuro.

La calidad tiene un precio. Y si Rioja 
quiere seguir siendo Rioja, tendrá 
que empezar por pagarla.

Lamentablemente, la falta de 
rentabilidad no es exclusiva de los 
viticultores. Muchos agricultores y 
ganaderos de nuestra región están 
viviendo tiempos oscuros: falta de 
rentabilidad, costes disparados y la 
sensación de que no hay apoyo ins-
titucional para el sector. Luchemos 
por mantener nuestras explotacio-
nes, nuestra forma de vida y la salud 
de todos. 

La calidad tiene un precio. 
Y si Rioja quiere seguir 
siendo Rioja, tendrá que 
empezar por pagarla.
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Alerta ante la situación que 
afrontan los viticultores de 
Rioja al inicio de una nueva 

vendimia marcada, una vez más, 
por la incertidumbre sobre los pre-
cios de la uva y por la pérdida de 
rentabilidad que arrastra el sector 
desde hace seis campañas.

El debate no puede limitarse al pre-
cio de la uva esta campaña, sino 
que debe abordar una cuestión de 
fondo: ¿Puede sobrevivir el modelo 
vitícola de Rioja si el viticultor con-
tinúa soportando prácticamente en 
solitario los ajustes necesarios para 
equilibrar la Denominación? Los 
viticultores han asumido menores 
rendimientos, mayores exigen-
cias de calidad, más controles, 
inversiones y nuevas obligaciones, 
al tiempo que han afrontado el 
incremento de los costes de mano 
de obra, carburantes, fitosanitarios, 
maquinaria, seguros, financiación y 
costes administrativos.

Y es que el viticultor ha hecho su 
parte. Ahora le toca al resto.

La situación resulta todavía más 
significativa en una explotación 
profesional de 10 hectáreas, cuyo 

saldo acumulado estimado entre 
2020 y 2025 alcanza los -38.227 
euros.

Ninguna actividad profesional 
puede sostener indefinidamente 
este desequilibrio y esta falta de 
rentabilidad.

ARAG-ASAJA exige a las bodegas 
estar a la altura y pagar la calidad 
que demanda el mercado. Rioja 
nos exige rendimientos limitados, 
controles, trazabilidad, tratamien-
tos adecuados, selección de uva, 
inversiones y el cumplimiento 
de un Pliego de Condiciones que 
permite diferenciar nuestros vinos. 
Todo ello tiene un coste. La calidad 
empieza en el viñedo. Y la cali-
dad también debe pagarse en el 
viñedo.

La organización también muestra 
preocupación por las dificultades 
registradas este año en el funciona-
miento del Portal del Viticultor del 
Consejo Regulador, especialmente 
entre los agricultores de mayor 
edad. La organización considera 
necesario reforzar la formación, 
pedagogía y empatía, así como 
garantizar que la herramienta sea 

realmente accesible 
y útil para todos los 
integrantes de la 
Denominación.

Ante la situación 
del mercado, 
ARAG-ASAJA consi-
dera imprescindible 
que todas las orga-
nizaciones represen-
tadas en la DOCa Rioja 
trabajen conjuntamente 
para conseguir que el arranque 
voluntario de viñedo se aplique 
en 2027.

ARAG-ASAJA advierte de que 
no se puede demorar más una 
solución mientras continúan des-
apareciendo explotaciones. Cada 
viticultor que abandona la activi-
dad supone también una pérdida 
para los pueblos, el territorio y el 
patrimonio paisajístico y cultural de 
La Rioja.

VITICULTURA4

ARAG-ASAJA reclama que se pague la calidad 
que exige el mercado a unos viticultores que 
llevan seis campañas asumiendo los mayores 
esfuerzos a costa de su rentabilidad.

NOS JUGAMOS 
MUCHO MÁS QUE 
UNA VENDIMIA

“Nos jugamos 
mucho más que una 
vendimia. Porque 
sin viticultores no 
hay Rioja”.
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Los viticultores perdieron entre 43 y 56 céntimos 
por kilo de uva producido en la campaña de 2025.

NEGRO SOBRE BLANCO: LOS 
COSTES EVIDENCIAN LA FALTA 
DE RENTABILIDAD EN RIOJA

Los datos del Observatorio de 
Precios de La Rioja ponen negro 
sobre blanco que la pasada fue 
una campaña repleta dificulta-
des debido a las inclemencias 
meteorológicas, la reducción de 
los rendimientos y unos cos-
tes que continúan siendo muy 
elevados.

Para nuestra organización, no va-
len medias tintas, no vale estar 
ponerse de perfil en una situa-
ción tan comprometida como el 
presente y el futuro de los viti-
cultores y, por consiguiente, de 
toda la Denominación. Porque 
sin viticultores, no habrá Rioja.

Únicamente las parcelas 
de uva tinta con 
rendimientos próximos al 
máximo amparado y, de 
forma más generalizada, 
las de uva blanca, lograron 
resultados positivos.

El pasado 21 de agosto, el 
BOE publicaba las nuevas 
órdenes ministeriales regulan 
aspectos fundamentales de la 
contratación y la protección 
frente a siniestros climáticos 
para cultivo de uva de 
vinificación. 

•	 Ajuste individualizado 
de rendimientos: Los 
viticultores de La Rioja 
deben adecuar la producción 
asegurable por parcela 
basándose estrictamente 
en los rendimientos reales 
cosechados en años previos. 
Esto evita desajustes técnicos 
entre la producción real y la 
cubierta por la póliza. 

•	 Obligatoriedad de masa total: 
Se mantiene la exigencia 
estricta de asegurar la 
totalidad de la producción 
y de los plantones de vid de 
una misma explotación en 
una única póliza dentro del 
territorio. 

•	 Mejoras para viticultores 
penalizados: Se han 
optimizado las condiciones 
para cientos de viticultores 
riojanos que sufrieron 
siniestralidad aislada en el 
pasado, evitando que pierdan 
bonificaciones de forma 
drástica. 

•	 Fijación de precios y periodos: 
Quedan establecidos los 
precios oficiales por variedad 
de uva y los plazos límite 
de suscripción (otoño/
invierno según módulos) para 
garantizar la cobertura ante 
heladas, pedrisco o sequía. 

Novedades clave del 
Seguro de Uva de Vi-
nificación en el BOE

COSTE PRODUCCIÓN UVA BLANCA EN VASO

COSTE PRODUCCIÓN UVA BLANCA EN ESPALDERA

INGRESOS OBTENIDOS POR LOS VITICULTORES 2025
TINTA tanto en vaso como en 
espaldera, rendimiento medio 
3.502 kg/ha
82,55 €/100 kg
es decir 2.890 €/ha

COSTE PRODUCCIÓN UVA TINTA EN VASO
4.689,14 €/ha para 5.850 kg/ha (rendimiento máximo amparado)
Se obtuvo un rendimiento medio de 3.502 kg/ha 

COSTE PRODUCCIÓN UVA TINTA EN ESPALDERA
4.861,73 €/ha para 5.850 kg/ha (rendimiento máximo amparado)
Se obtuvo un rendimiento medio de 3.502 kg/ha 

El estudio estadístico de costes de 
producción de uva correspon-
diente a la campaña 2025 que 

proporcionó la Consejería de Agricul-
tura el pasado 14 de agosto, vuelve a 
poner sobre la mesa una realidad que 
desde ARAG-ASAJA llevamos años 
denunciando: producir uva no garanti-
za obtener una rentabilidad suficiente 
para el viticultor.

5.116,50 €/ha para 9.000 kg/ha  (rendimiento máximo amparado)
Se obtuvo un rendimiento medio de 5.545 kg/ha

4.903,59 €/ha para 9.000 kg/ha (rendimiento máximo amparado)
Se obtuvo un rendimiento medio de  5.545 kg/ha

BLANCA tanto en vaso como en 
espaldera, rendimiento medio 
5.545 kg/ha
78,91 €/100 kg
es decir 4.375,55 €/ha
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La campaña de recogida de la pera 
en La Rioja se ha desarrollado 
este año con una importante 

reducción de la producción, que se 
estima en torno al 30% menos res-
pecto a una campaña normal. 

Las altas temperaturas registradas 
durante el verano han condicionado 
notablemente la evolución de las 
explotaciones y han vuelto a poner 
de manifiesto la vulnerabilidad del 
sector frutícola ante los episodios de 
calor extremo.

A pesar de la merma en cantidad, 
la calidad del fruto presenta as-
pectos positivos. Las peras han 
conseguido, en general, un buen 
calibre, gracias en buena medida al 
trabajo realizado por los agricultores 
mediante el abonado y el cuidado 
constante de las explotaciones.

El calor ha sido uno de los principales 
factores negativos de la campaña. 
Las elevadas temperaturas han 
llegado a “socarrar” o quemar las 
hojas de los árboles, provocando 
estrés en las plantaciones y dificul-
tando su correcto desarrollo. Así lo 
contaba, Jesús Rodríguez, fruticultor 
de Entrena. 

Por otro lado, el fuego bacteriano ha 
tenido una incidencia mucho menor 
que durante la pasada campaña. Su 
presencia ha sido residual en las 
explotaciones, lo que supone una 
evolución positiva para los producto-
res.

En cuanto a la comercialización, 
los precios se mantienen en nive-
les similares a los del año anterior, 
situándose aproximadamente entre 
50 céntimos y 1,10 euros por kilo, 
dependiendo fundamentalmente del 
calibre de la fruta.

EL CULTIVO DEL PERAL 
AFRONTA UNA MERMA
DEL 30% PESE AL BUEN 
CALIBRE DEL FRUTO

Las altas temperaturas han 
jugado en contra del cultivo 
en el que ha impactado 
menos el fuego bacteriano 
que en otras campañas. 

Innovación y nuevas 
variedades ante el 
fuego bacteriano
La innovación como herramienta 
contra las enfermedades del 
peral. Ese es el objetivo del campo 
demostrativo de peral de Guillermo 
Alcantud, agricultor de Lardero.

El proyecto que inició a finales del 
mes de mayo, permitirá evaluar 
nuevos patrones de peral y nuevos 
portainjertos más adaptados a 
las condiciones de La Rioja, así 
como variedades con una mayor 
tolerancia al fuego bacteriano, una 
de las principales amenazas para 
el cultivo. También se analizarán la 
producción y calidad de la fruta y 
el comportamiento agronómico de 
las distintas combinaciones patrón-
variedad.

Otro de los ejes del campo 
demostrativo es estudiar la 
adaptación de este cultivo al cambio 
climático, mediante sistemas de 
riego más eficientes y herramientas 
propias de la agricultura de 
precisión. Para ello, el campo cuenta 
con sensores de humedad del 
suelo, una estación meteorológica y 
sistemas de riego automatizado, que 
permitirán ajustar el aporte de agua 
a las necesidades reales del cultivo.

Además, el proyecto contempla 
la incorporación de energía solar 
fotovoltaica, avanzando hacia 
un modelo de producción más 
sostenible y eficiente.

El objetivo final es trasladar 
los resultados obtenidos a los 
agricultores y facilitar la toma 
de decisiones para conseguir 
plantaciones de pera más 
resistentes, productivas y adaptadas 
al futuro.
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La campaña de fruta de hueso 
llegó a su recta final con un 
balance condicionado por las 

elevadas temperaturas. Melocotón, 
nectarina y paraguayo comenzaron 
a recogerse este año antes de lo 
habitual, con las primeras varieda-
des entrando en los almacenes a 
finales de junio.

El calor extremo, con registros 
superiores a los 40 grados, aceleró 
la maduración y alteró el desarro-
llo normal de los frutos. Aunque 
el regadío permitió mantener las 
plantaciones, las altas temperatu-
ras hicieron que parte de la fruta 
madurara rápidamente sin alcanzar 
el calibre habitual, lo que se ha 
traducido en una reducción de los 
kilos recolectados.

Los agricultores también han 
tenido que intensificar el segui-
miento de las parcelas. La fruta no 
evolucionaba de manera uniforme 
dentro de los árboles, obligando a 
realizar más pasadas para recoger 
cada pieza en su momento óptimo 
y aumentando las necesidades de 
mano de obra.

A esta situación se añade la pre-
sión sobre el mercado. El adelanto 
de las cosechas en otras zonas 
productoras provocó una mayor 
concentración de oferta, especial-
mente en el caso de la nectarina, 
dificultando su comercialización. 
Los precios han sido más ajus-
tados para la fruta destinada a 
industria, mientras que el produc-
to de mayor calibre destinado al 
mercado en fresco ha conseguido 
mejores cotizaciones.

La campaña se prolongó hasta 
mediados de septiembre, aunque 
los productores ya califican esta 
temporada como especialmente 
complicada.

FRUTA DE HUESO
BAJO PRESIÓN

Las altas temperaturas adelantan la 
maduración, reducen el calibre y complican 
la comercialización en una campaña 
marcada por el exceso de oferta.

La campaña de recogida del 
melocotón temprano comenzó 
a principios de julio en La Rioja 
Baja, adelantándose en algunas 
zonas como consecuencia de las 
elevadas temperaturas registradas 
durante el verano. 

Los productores han afrontado 
una campaña con menos kilos de 
fruta, con una merma estimada 
de entre el 20 y el 25 por ciento 
respecto a una campaña normal. 
Las altas temperaturas han 
acelerado la maduración y han 
condicionado el desarrollo de los 
árboles, reduciendo el volumen 
final de producción.

Las cotizaciones se han situado 
en niveles similares a los del año 
pasado, una campaña que ya 
estuvo marcada por unos precios 
bajos para los agricultores.

De este modo, los fruticultores 
de La Rioja Baja volvieron a 
enfrentarse a una campaña 
complicada, con elevados costes 
de producción que  no siempre 
encuentran una respuesta en el 
mercado.

“Hemos cogido 
entre un 20 y 25% 
menos de kilos en 
esta campaña”



La campaña de cereal de 
2026 en La Rioja ha estado 
marcada por las elevadas 

temperaturas registradas duran-
te las últimas fases del ciclo del 
cultivo, que han provocado una 
importante merma en los rendi-
mientos. Las pérdidas se sitúan, 
de manera general, en torno al 
20-30% en el trigo y cebada res-
pecto a la campaña anterior.

La recolección comenzó a prin-
cipios de junio y obligó a los 
cerealistas riojanos a acelerar 
el ritmo de trabajo para reco-
ger el grano antes de la llegada 
de los episodios de calor más 
intenso. Las altas temperaturas 
condicionaron el desarrollo de la 
campaña y, en algunos momen-
tos, los agricultores tuvieron 
que interrumpir las labores de 
cosecha debido a las restriccio-
nes establecidas durante los días 
de mayor riesgo por calor.

El estrés térmico afectó especial-
mente a los cultivos que todavía 
se encontraban en fases sensi-
bles de maduración. Las eleva-
das temperaturas aceleraron el 
final del ciclo vegetativo y redu-
jeron la capacidad de llenado del 
grano, lo que finalmente se ha 
traducido en menores produc-
ciones. 

A pesar de la pérdida de rendi-
mientos, el estado sanitario de 
los cultivos ha sido, en líneas ge-
nerales, positivo. La enfermedad 
ha permanecido muy controlada 
durante la campaña, aunque se 
han detectado algunos casos de 
rincosporiosis en cebada. La ac-

tuación anticipada de los cerea-
listas, mediante los tratamientos 
fitosanitarios realizados en el 
momento adecuado, permitió 
mantener protegidos los cultivos 
y evitar una mayor incidencia de 
esta enfermedad en las explota-
ciones riojanas.

Todos ellos han contado con el 
mejor asesoramiento de la mano 
de los técnicos de Servicios 
Agrarios Riojanos.

La experiencia de esta campaña 
vuelve a poner de manifiesto la 
importancia de la planificación 

y del seguimiento continuo de 
los cultivos y, sobre todo, contar 
con el acompañamiento experto 
para la toma de decisiones. La 
rapidez en la respuesta ante la 
aparición de problemas sani-
tarios y la adaptación de los 
trabajos de recolección a las 
condiciones meteorológicas han 
sido fundamentales para limitar 
los daños.

Sin embargo, la rentabilidad 
de las explotaciones continúa 
seriamente condicionada por 
el incremento de los costes de 
producción. Los fertilizantes 
siguen representando uno de 
los principales gastos para los 
agricultores, mientras que la vo-
latilidad del precio del carburan-
te repercute directamente en las 
labores de siembra, tratamien-
tos, recolección y transporte.

La combinación de menores ren-
dimientos y unos insumos cada 
vez más caros estrecha consi-
derablemente los márgenes 
económicos de las explotacio-
nes. Una situación que preocupa 
al sector cerealista, ya que el 
agricultor debe asumir unos 
elevados costes antes incluso de 
conocer cuál será la producción 
final y el precio que recibirá por 
su cosecha.

CEREAL8

La campaña de 2026 
deja así un balance 
desigual: una cosecha 
con una buena 
sanidad vegetal, pero 
claramente castigada 
por el calor y el 
incremento de costes.

La subida del precio de los insumos y los carburantes ha 
impactado de lleno en la rentabilidad de esta campaña.

LA CAMPAÑA DE CEREAL 
2026 DEJA IMPORTANTES 
PÉRDIDAS DE RENDIMIENTO 
POR EL CALOR



SOLICITAMOS LA 
AMPLIACIÓN DE
LA AYUDA AL
GASÓLEO AGRÍCOLA

ARAG-ASAJA solicita al 
Ministerio de Agricultura, 
Pesca y Alimentación que 

amplíe la ayuda al gasóleo agrícola 
para compensar el incremento de 
los costes de producción provoca-
do por el conflicto bélico en Irán 
y la evolución de los precios del 
petróleo.

El Gobierno de España puso en 
marcha en marzo una ayuda de 
20 céntimos por litro de gasóleo 
agrícola, inicialmente hasta el 30 
de junio, dentro del paquete de 
medidas para hacer frente a las 
consecuencias económicas de la 
guerra en Irán. Posteriormente, 
esta ayuda fue prorrogada hasta el 
30 de septiembre.

ARAG-ASAJA considera que esta 
ampliación resulta insuficiente 
si persiste la presión sobre los 
precios de los carburantes y 
reclama al MAPA que prolongue 
la ayuda mientras se mantenga el 
incremento de costes, especial-
mente en un momento de elevada 
actividad agrícola y con campañas 
como la próxima vendimia o la 
siembra de cereal a las puertas. 
Y, especialmente, porque muchos 
agricultores no han recibido todavía 
el importe de la ayuda prorrogada 
al 30 de septiembre.

9 INSUMOS

Muchos agricultores 
todavía hoy no han 
percibido el importe de 
la ayuda.

La prórroga de la ayuda expira el 
30 de septiembre, pero el precio 
del gasóleo sigue por las nubes.

Ante la presión ASAJA y del resto 
de organizaciones profesionales 
agrarias, el Gobierno de España 
ha habilitado una ayuda 
extraordinaria para compensar a 
los agricultores por el incremento 
de los costes de los fertilizantes, 
con una dotación total de 665 
millones de euros. 

El primer listado publicado 
por el FEGA incluye a 424.593 
agricultores, por un importe 
superior a 607 millones de euros.

El encarecimiento de materias 
primas y energía, unido a la 
situación geopolítica internacional 
y al conflicto en Oriente Medio, ha 
provocado fuertes incrementos 
en productos esenciales para la 
agricultura. En algunos mercados, 
el precio de la urea llegó a 
acumular una subida superior al 
70% durante 2026.

Para los agricultores, esta 
situación supone un incremento 
directo de los costes de 
producción y una mayor presión 

Ayudas para la compra de fertilizantes
sobre unos márgenes que ya se 
encuentran muy ajustados. 

La ayuda se calcula en función de 
la superficie y alcanza hasta 92,50 
euros por hectárea en regadío 
y 38,33 euros por hectárea en 
secano.

Los agricultores incluidos en 
el primer listado tuvieron que 
realizar la aceptación expresa 
de la ayuda entre el 7 y el 27 
de julio de 2026 mediante una 
declaración responsable. El 
Ministerio ha señalado que está 
previsto publicar nuevos listados 
de beneficiarios.

ARAG-ASAJA 
ha ayudado a los 
agricultores con 
la tramitación de 
la ayuda. 
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ARAG-ASAJA consolida su 
proyecto ‘El Campo en la 
Escuela’ como un referente 

educativo en la divulgación de la 
importancia del sector agrario.

Durante el pasado curso 2025-2026, 
‘El Campo en la Escuela’ acercó al 
alumnado de Infantil y Primaria el 
trabajo de las personas agricultoras 
y ganaderas; la procedencia de los 
alimentos  y puso en valor el es-
fuerzo diario de quienes se dedican 
a producir alimentos de calidad de 
una manera saludable y sostenible.

El proyecto nació en 2025 como 
experiencia piloto con el apoyo 
de la Consejería de Educación. 
“Teníamos claro que era más 
que necesario que los chavales 
conocieran de dónde vienen los 
alimentos que consumen cada día”, 
afirma Eduardo Pérez, presidente 
de ARAG-ASAJA.

La organización profesional agraria 
diseñó un sencillo y a la vez 
completo programa adaptado a las 
primeras etapas educativas. Estos 

talleres explican de forma didáctica 
cuestiones relacionadas con la agri-
cultura, la ganadería, los principales 
cultivos riojanos y la elaboración de 
alimentos. 

Así, la iniciativa ha compartido 
todos esos valores con más de 20 
colegios repartidos por toda la geo-
grafía riojana durante el anterior cur-
so y tendrá continuidad el próximo 
curso. Si quieres que se imparta en 
algún centro educativo en concre-
to, ¡contacta con la dirección del 
mismo y traslada la petición!

ARAG-ASAJA ha conseguido trasladar la importancia del 
trabajo de agricultores y ganaderos a más de 20 centros 
educativos durante el pasado curso. 

‘EL CAMPO EN
LA ESCUELA’, UN
ÉXITO EDUCATIVO

El Campo en la 
Escuela continuará 
este curso 26-27 
en más centros 
educativos riojanos.

CONSERVAS MARNAL  /  TIENDA  /  VISITAS  /  OBRADOR
T. 609  252 742

conservasmarnal.com

https://agroportalada.es/
https://conservasmarnal.com/
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Beatriz Martínez es la nueva presidenta de la DOP 
Aceite de La Rioja. Una mujer con experiencia y 
visión estratégica que espera imprimir en un sector 
al alza en nuestra región. 

“AL SECTOR OLIVARERO 
RIOJANO LE PREOCUPA 
EL AUMENTO DE COSTES 
Y LA FALTA DE RELEVO 
GENERACIONAL”

¿Qué le ha supuesto 
asumir la presidencia?
Todo un reto y una 

gran motivación. El Con-
sejo Regulador lleva años 
impulsando los aceites de 
gran calidad en La Rioja, la 
misma línea de trabajo que 
siempre hemos defendido 
desde Almazara Riojana, 
por lo tanto, me siento muy 
identificada con el proyecto.

¿Qué objetivos se marca 
para esta nueva etapa?
Impulsar la marca de la DOP, 
trabajando en la promoción y 
valorización de los aceites de oliva 
vírgenes extra amparados por la 
DOP que nos ayudará a aumentar 
las ventas y consolidar el prestigio 
del aceite riojano tanto dentro 
como fuera de la comunidad 
autónoma. 

Además de fomentar la unión y el 
trabajo conjunto entre los sectores 
productor, elaborador y comerciali-
zador para lograr una marca fuerte. 

¿Qué cree que puede aportar 
al Consejo Regulador desde su 
experiencia?
Como representante de Almazara 
Riojana puedo aportar mi experien-
cia trabajando en el sector desde 
hace casi 20 años.

¿Cuáles son, a su juicio, las 
principales fortalezas que tiene 
actualmente la DOP?

La principal fortaleza es la calidad. 
También la diversidad varietal y el 
carácter propio del aceite riojano, 
además contamos con un sector 
muy comprometido que ha sabido 
apostar por la excelencia incluso en 
momentos difíciles.

¿En qué momento se encuentra 
actualmente el sector del aceite 
de oliva en La Rioja?
Se encuentra en un momento de 
estabilidad en volumen y excelente 
calidad, a pesar de los desafíos 
climáticos recientes.

¿Cuáles son las principales pre-
ocupaciones de los productores 
riojanos? ¿Cómo están afectan-
do los costes de producción, la 
mano de obra y el precio de los 
insumos a los agricultores?
El impacto del cambio climático 
y la sequía, al igual que en otras 
zonas productoras, la escasez de 
lluvias y las altas temperaturas 
inciden de forma directa en las 
cosechas, provocando oscilaciones 

en el volumen de aceituna 
recogida en el campo de 
una campaña a otra. 

Otra de las preocupaciones 
es el incremento de los cos-
tes de producción, la subida 
generalizada de los precios 
en materias primas, energía 
y combustibles. Además, 
del relevo generacional y la 
profesionalización.

Y por supuesto la compe-
titividad y el valor de mercado, 
frente a los gigantes aceiteros de 
otras regiones, el reto de los pro-
ductores riojanos pasa por saber 
posicionar su producto.

Después de varios años de 
inestabilidad en el mercado del 
aceite, ¿qué perspectivas existen 
para esta campaña?
Pienso que la previsión de cose-
cha será buena, las condiciones 
meteorológicas registradas al inicio 
del ciclo con una buena brotación 
y ausencia de incidencias graves 
por plagas o enfermedades como 
el repilo apuntan a unas expecta-
tivas de mayor cosecha respecto 
al descenso sufrido en campañas 
anteriores, aunque pienso que 
este agosto tan caluroso también 
influirá.

Nuestra principal 
fortaleza es la calidad 
del aceite de La Rioja. 
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Las enfermedades fúngicas del 
cereal provocan importantes 
pérdidas de producción y 

calidad. A este desafío se suman 
unas condiciones climáticas cada 
vez más variables y una normativa 
fitosanitaria más exigente, que 
obligan a los agricultores a afinar 
sus decisiones: cuándo tratar, qué 
riesgo existe realmente y cómo 
optimizar los costes y el uso de 
productos fitosanitarios.

Para responder a estas necesida-
des nace CERES 2.0, un proyecto 
liderado por ARAG-ASAJA, SAR 
y Spectral GEO que impulsa una 
nueva forma de gestionar la sani-
dad vegetal del cereal mediante 
una red inteligente de vigilancia 
fitosanitaria. La iniciativa combi-
na la monitorización de campo, 
información climática y modelos 
predictivos basados en inteligencia 
artificial para anticipar la aparición y 
evolución de las principales enfer-
medades y facilitar decisiones más 
precisas, eficientes y sostenibles.
El objetivo es desarrollar e implan-

tar esta red en cultivos de trigo 
y cebada, a partir de la monitori-
zación continua de parcelas y la 
recogida sistemática de datos. Los 
modelos de inteligencia artificial, 
adaptados a las condiciones agro-
climáticas de La Rioja, permiten 
detectar situaciones de riesgo, pre-
decir la evolución de las patologías 
y generar alertas tempranas.

La red cuenta con más de 222 
hectáreas monitorizadas, distri-
buidas en parcelas de diferentes 
municipios de La Rioja Alta, lo que 
permite disponer de información 
continua y representativa del 
territorio.

En trigo se realiza el seguimiento 
de septoria, roya y oídio, mientras 
que en cebada se vigilan rincospo-
riosis, helmintosporiosis y ramu-
lariosis, principales enfermedades 
contempladas por el proyecto.

El funcionamiento de CERES 
2.0 parte del trabajo de técnicos 
especializados de SAR, que rea-

lizan visitas periódicas a parce-
las representativas y recopilan 
datos georreferenciados sobre el 
estado del cultivo, la incidencia de 
enfermedades y las condiciones 
climáticas. Esta información se 
integra posteriormente con datos 
meteorológicos, ambientales, es-
pectrales e históricos del cultivo.

CERES 2.0 es un proyecto dentro 
de las ayudas de cooperación para 
el medio ambiente financiado por 
la Consejería de Agricultura del 
Gobierno de La Rioja, del Ministe-
rio de Agricultura y UE. 

Los modelos de IA 
analizan toda esta 
información para 
detectar riesgos, predecir 
la evolución de las 
enfermedades y generar 
alertas tempranas. 

ARAG-ASAJA, SAR y Spectral Geo siguen colaborando
en la creación de una red de vigilancia fitosanitaria
en los cultivos de trigo y cebada de La Rioja.

CERES 2.0:
UN PASO MÁS EN LA DETECCIÓN 
DE ENFERMEDADES DEL CEREAL
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ARAG-ASAJA, SAR 
y SAT La Galera 
desarrollan junto a 

Spectral Geo el proyecto 
ALMENDRO-PREDICT, un 
con el objetivo de validar 
una red de vigilancia y 
alerta fitosanitaria junto con 
modelos predictivos espe-
cíficos para el almendro. La 
idea es avanzar hacia un uso 
más eficiente de los produc-
tos fitosanitarios, ajustando 
las intervenciones al riesgo 
real de aparición de plagas 
y enfermedades y al estado 
fenológico del cultivo.

El proyecto se desarrollará 
en La Rioja sobre 508,85 
hectáreas de La Rioja Baja. 
El seguimiento se centrará 
en la mancha ocre, monilia, 
fitóftora, pulgón y mosquito 
verde.

ALMENDRO-PREDICT 
combinará el seguimiento 
de parcelas reales con la 
recogida de datos climáti-
cos, fenológicos y sanita-
rios, además del uso de 
teledetección e imágenes 
satelitales.

El proyecto está financiando 
por fondos de la Consejería 
de Agricultura, del Ministe-
rio de Agricultura y la Unión 
Europea.

La organización colabora con SAT La Galera 
en dar respuestas a las necesidades de los 
agricultores de almendra en la aplicación de 
productos fitosanitarios.

ARAG-ASAJA 
DESARROLLA
EL PROYECTO 
ALMENDRO-PREDICT

La campaña de recolección de la almendra en 
La Rioja comenzó el pasado 17 de agosto 
y se prolongará, previsiblemente, hasta el 

próximo 12 de octubre. Las primeras previsiones 
apuntan a una cosecha normal, en línea con la 
registrada en campañas anteriores, aunque con 
importantes diferencias entre las explotaciones 
de regadío y las de secano.

El almendro de regadío cuenta con buenas pers-
pectivas y, en general, no se ha visto especial-
mente afectado por las elevadas temperaturas 
del verano gracias a la disponibilidad de agua. Sin 
embargo, la variedad Belona ha sufrido en mayor 
medida las consecuencias del calor y también la 
incidencia del tigre, un tipo de chinche que afecta 
especialmente a esta variedad y que puede 
provocar daños en la producción.

La situación es diferente en las plantaciones de 
secano, donde la falta de precipitaciones y las 
altas temperaturas podrían pasar factura a la 
cosecha. En estas explotaciones se estima que 
la merma de producción podría alcanzar hasta un 
25 por ciento en las zonas más afectadas.

En cuanto a los precios, 
el inicio de la 
campaña llega con 
mejores cotiza-
ciones que las 
registradas al 
final de la pasada 
temporada.

LA ALMENDRA
RESISTE AL CALOR,
PERO EL SECANO
PIERDE HASTA UN 25%

ALMENDRO-
PREDICT busca 
mejorar la eficacia 
de los tratamientos y 
reducir aplicaciones 
innecesarias.
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La enfermedad de Newcastle vuelve a situar la 
sanidad avícola en el centro de la atención del 
sector ganadero. Aunque La Rioja no figura actual-

mente entre las comunidades con focos confirmados, 
la proximidad de los casos registrados en otras regiones 
obliga a mantener una vigilancia activa y a extremar las 
medidas de bioseguridad en las explotaciones riojanas.

Se trata de una enfermedad vírica altamente contagiosa 
que afecta principalmente a las aves domésticas y sil-
vestres. Su gravedad puede ser elevada, especialmente 
cuando intervienen cepas virulentas, y puede provocar 
problemas respiratorios, digestivos y nerviosos, además 
de importantes tasas de mortalidad. La transmisión 
puede producirse por contacto directo entre aves, pero 
también a través de personas, vehículos, equipos, mate-
riales contaminados o aves silvestres.

Durante 2026 se han confirmado distintos focos en 
España, entre ellos varios en la Comunidad Valenciana y, 
posteriormente, en Castilla y León. Esta última comuni-
dad ha mantenido durante el verano medidas reforzadas 
de vigilancia y control ante la aparición de nuevos focos.

La situación resulta especialmente relevante para La 
Rioja por su ubicación y por las relaciones comerciales 
y de movimiento de animales existentes con comu-
nidades limítrofes. El Programa Nacional de Vigilancia 
de Newcastle 2026 contempla a La Rioja dentro de la 
planificación de vigilancia y establece controles so-
bre determinadas poblaciones de aves, con especial 
atención a ponedoras criadas al aire libre, pavos, patos, 
gansos y pollos de engorde.

Los focos declarados 
en Castilla y León y la 
Comunidad Valenciana 
ponen en alerta al sector 
avícola riojano y obligan a 
extremar la vigilancia.

GRIPE AVIAR Y AHORA… 
ENFERMEDAD DE NEWCASTLE

https://sierralasvillas.com/
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Próximamente finalizará el periodo transitorio de 6 meses 
previsto para la aplicación de la Ley 10/2025, de 26 de 
diciembre, de servicios de atención a la clientela. Una 
norma que refuerza de forma significativa la posición 
del consumidor en su relación con las empresas. Más 
allá de los sectores tradicionalmente regulados (energía, 
transporte o telecomunicaciones), esta ley amplía su 
alcance a grandes compañías cuya actividad se dirija 
principalmente al consumidor final.

El cambio no es menor. Hasta ahora, muchas empresas 
quedaban fuera de obligaciones homogéneas en materia 
de atención al cliente, lo que generaba prácticas dispares 
y, en ocasiones, experiencias frustrantes para los usuarios. 
La nueva normativa introduce criterios objetivos como el 
tamaño empresarial, el volumen de negocio y la orientación 
de la actividad. En concreto, afectará a aquellas entidades 
que superen determinados umbrales económicos o de 
plantilla y cuya actividad se dirija de forma predominante a 
consumidores.

Uno de los aspectos más relevantes es la concepción 
amplia de “atención a la clientela”. La ley no solo regula 
el canal telefónico, sino cualquier vía de contacto, entre 
las que destacan la presencial, digital o externalizada. 
Tampoco importa dónde se ubique el servicio, lo que refleja 
una clara adaptación al entorno globalizado y digital en el 
que operan las empresas.

Sin embargo, la aplicación práctica no estará exenta de 
dudas. Conceptos como “destinados principalmente a 
consumidores” requerirán interpretación caso por caso, 
especialmente en compañías con modelos mixtos B2B y 
B2C. Esta indeterminación inicial abre la puerta a criterios 
administrativos y, previsiblemente, a futura doctrina 
judicial.

En todo caso, la dirección es clara: mayor transparencia, 
accesibilidad y calidad en la atención. Las empresas 
deberán revisar sus procesos internos y canales de 
comunicación, anticipándose a un entorno más exigente en 
términos de cumplimiento. Para el consumidor, en cambio, 
la norma supone un avance tangible en la garantía de sus 
derechos y en la reducción de barreras en la resolución de 
incidencias.

La Ley 10/2025 no solo regula, sino que también 
marca tendencia. Y lo hace en un terreno cada vez más 
estratégico, en el que se destaca la experiencia del cliente 
como eje de la relación empresarial.

Javier Pérez Itarte 
Abogado SEAIN - ETL Global
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LA NUEVA REGULACIÓN EN 
MATERIA DE “ATENCIÓN AL 
CLIENTE”: MÁS DERECHOS Y 
MENOS ESPERAS

Los ganaderos del sector 
no bajan la guardia en sus 
granjas para evitar cualquier  
tipo de infecciones.

Ante este escenario, la prevención es la principal 
herramienta. El Ministerio de Agricultura reco-
mienda reforzar las medidas de bioseguridad, evi-
tar el contacto de las aves domésticas con aves 
silvestres, controlar las entradas de personas y 
vehículos y extremar la limpieza y desinfección 
de instalaciones y materiales. También insiste en 
la importancia de la vigilancia pasiva y de comu-
nicar inmediatamente a los servicios veterinarios 
oficiales cualquier sospecha compatible con la 
enfermedad.

La colaboración entre 
ganaderos, veteri-
narios y administra-
ción, junto con una 
estricta aplicación 
de las medidas de 
bioseguridad y una 
comunicación rá-
pida ante cualquier 
sospecha, son las 
mejores herramien-
tas para proteger 
las explotaciones 
avícolas. 

https://www.bketl.es/despacho-logrono/
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ARAG-ASAJA considera nece-
sario mejorar el marco euro-
peo de sanidad animal para 

afrontar el incremento de la presión 
sanitaria sobre las explotaciones 
ganaderas y garantizar que las 
medidas de prevención y control no 
recaigan de forma desproporciona-
da sobre los productores.

Tras analizar el informe sobre la Ley 
de Sanidad Animal y la situación 
de las enfermedades animales en 
Europa en 2026, la organización re-
clama sistemas de compensación 
más homogéneos y adecuados, 
que cubran no solo los animales 
sacrificados, sino también las 
pérdidas derivadas de restricciones 
de movimiento, vacíos sanitarios, 
repoblación, medidas de bioseguri-
dad y otras consecuencias econó-
micas.

ARAG-ASAJA considera asimismo 
necesario dar un mayor protagonis-
mo a la vacunación, mejorando la 
disponibilidad de vacunas y estable-
ciendo mecanismos de financiación 
comunitaria que eviten que su 
coste recaiga principalmente en el 
ganadero. 

En relación con las enfermeda-
des transmitidas por vectores, la 
organización considera positiva 
la simplificación de movimientos 
cuando sea posible, pero reclama 
reforzar las medidas de prevención 
y control y el apoyo a la vacunación 
cuando resulte eficaz.

Asimismo, ARAG-ASAJA valora la 
regionalización como una herra-
mienta adecuada para limitar las 
restricciones a las zonas afectadas, 
pero exige que se aplique de forma 

rápida, homogénea y flexible y 
que sea reconocida también por 
terceros países.

Reclamamos además una simpli-
ficación real de las obligaciones 
administrativas, aplicando criterios 
de proporcionalidad según el riesgo 
sanitario y el tipo de explotación. 
En este sentido, es fundamental 
favorecer la notificación tempra-
na de enfermedades mediante 
protocolos claros, asesoramiento 
y compensaciones suficientes 
que generen confianza entre los 
ganaderos.

La organización agraria pide reforzar la vacunación, mejorar 
las compensaciones económicas y aplicar las medidas 
sanitarias con criterios de proporcionalidad.

ARAG-ASAJA RECLAMA 
UNA POLÍTICA EUROPEA 
DE SANIDAD ANIMAL 
CON MAYOR APOYO
AL GANADERO Es necesario garantizar 

las medidas de prevención 
y control y el apoyo a 
la vacunación cuando 
resulte eficaz.

La Dermatosis Nodular 
Contagiosa (DNC) continúa 
siendo una amenaza para la cabaña 
bovina riojana, aunque La Rioja 
no ha registrado focos. La 
proximidad de territorios afectados 
y la evolución de la enfermedad 
en España y Europa han elevado 
el riesgo de entrada. El sector ha 
reclamado medidas preventivas, 
incluida la vacunación, para proteger 
las explotaciones. La enfermedad 
se transmite principalmente 
mediante insectos y puede provocar 
graves pérdidas económicas, al 
contemplarse el sacrificio obligatorio 
de los animales afectados. 
ARAG-ASAJA defiende reforzar 
la vigilancia, la prevención y una 
estrategia coordinada.

DNC sigue bajo 
control en La Rioja
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ARAG-ASAJA valora positiva-
mente la suspensión de las 
importaciones de carne de 

vacuno procedente de Brasil, que 
ha entrado en vigor el pasado 3 de 
septiembre tras la decisión adopta-
da por la Comisión Europea ante la 
falta de garantías sobre el cumpli-
miento de la normativa comunitaria 
relativa al uso de antimicrobianos.

La organización agraria considera 
que esta medida ha supuesto 
un avance en una reivindicación 
histórica del sector: exigir que los 

productos procedentes de terceros 
países cumplan las mismas nor-
mas y exigencias que soportan los 
agricultores y ganaderos europeos 
en materia de seguridad alimenta-
ria, trazabilidad, bienestar animal y 
producción.

ARAG-ASAJA reclama que la 
suspensión no cuente con posibles 

prórrogas. La organización ad-
vierte de que la medida, recogida 
en el Reglamento de Ejecución 
(UE) 2026/1189, solo tendrá una 
verdadera utilidad si se garantiza 
su cumplimiento efectivo. En este 
sentido, recuerda que el protocolo 
de certificación brasileño continúa 
todavía en una fase inicial y que 
ninguna explotación ganadera ha 
sido certificada hasta el momento.

Por ello, ARAG-ASAJA considera 
necesario reforzar los controles en 
frontera y ampliar las restricciones 
más allá del incumplimiento rela-
cionado con los antimicrobianos, 
incluyendo todas aquellas irregulari-
dades detectadas durante las audi-
torías realizadas por las autoridades 
comunitarias.

La organización también ha puesto 
el foco en la relación de Brasil con 
Mercosur y considera insostenible 
que el Gobierno español sostenga 
que esta suspensión no guarda 
relación con el acuerdo comercial 
entre la Unión Europea y este 
bloque. ARAG-ASAJA recuerda que 
ya denunció el pasado 31 de julio el 
respaldo mostrado por la secreta-

ria de Estado de 
Comercio, Amparo López Senovi-
lla, durante una visita a Sao Paulo 
para que Brasil pudiera aportar 
las garantías exigidas por la Unión 
Europea.

Para la organización agraria resulta 
contradictorio facilitar el camino 
a países competidores cuando 
la prioridad debería ser defender 
la rentabilidad y el futuro de los 
agricultores y ganaderos españoles 
y europeos.

ARAG-ASAJA insiste en que la cre-
dibilidad del sistema europeo de 
seguridad alimentaria depende de 
que las mismas reglas se apliquen 
a todos los productos que llegan al 
mercado comunitario. El acuer-
do con Mercosur todavía debe 
ser ratificado por el Parlamento 
Europeo y la organización confía en 
que situaciones como esta hagan 
reflexionar a los eurodiputados 
españoles.

La Comisión Europea suspende las importaciones de 
carne de vacuno por incumplir la normativa de uso de 
antimicrobianos.

VETO A LA
CARNE DE BRASIL 

Esto no es un punto final 
sino un nuevo paso hacia 
una reciprocidad real, 
efectiva y verificable.



ARAG-ASAJA conmemora su 45º aniversario con una 
campaña que reivindica el valor de la agricultura y la 
ganadería y el papel fundamental que desempeñan en 
nuestra sociedad.

Hay cosas que, de tanto verlas, 
dejamos de valorar. Que cada 
día haya alimentos en nuestra 

mesa, que los campos estén 
cultivados, que los paisajes riojanos 
sigan vivos, que los pueblos tengan 
actividad, población y futuro o que 
cuando llegue una emergencia, 
como una pandemia o un incendio, 
un tractor y quien lo conduce, pue-
dan convertirse en una poderosa 

solución al problema.

Detrás de todo eso hay agricul-
tores y ganaderos. Personas que 
trabajan cada día, desde que sale 
el sol (o antes) y que trabajan en 
la imprevisibilidad del clima, en 
la incertidumbre de cuánto les 
pagarán por los productos que cul-
tivan o en la frustración de no ser 
valorados por las administracio-
nes a la altura de lo que aportan 
a la sociedad. Y, aun así, siguen 

cultivando, criando, cuidando y 
produciendo.

Porque alimentar a la sociedad 
no es poco. Mantener vivo el 
territorio no es poco. Cuidar el 
paisaje no es poco. Generar 
actividad y empleo en nuestros 
pueblos no es poco. Trabajar 
cada día para que el campo 
tenga futuro no es poco.

Por eso, con motivo de su 45º 
aniversario, ARAG-ASA-
JA pone en marcha 
la campaña “45 años 
celebrando, que no es 
poco” con el fin de mirar 
al pasado para reconocer 
el camino recorrido, pero 
que, sobre todo, quiere 
poner el foco en el pre-
sente y en el trabajo que 
agricultores y ganaderos 
siguen realizando cada 
día, con la convicción de 
que lograrán hacerse en-

tender y valorar. Una serie 
de vídeos en redes sociales 

con agricultores y ganaderos 
como protagonistas nos enseñarán 
el verdadero valor de ser agricultor, 
que no es poco.

Además, el próximo 16 de octubre 
en las instalaciones de ARAG-ASA-
JA en Tricio, tendrá lugar un evento 
conmemorativo de este aniversario. 
Un evento para todos los socios y 
sus familias, pero también al resto 
de la sociedad riojana. Puedes infor-
marte en cualquiera de tus oficinas 
ARAG-ASAJA e inscribirte. 

Porque 45 años de defensa y 
acompañamiento al sector agrario 
riojano no son poca cosa. Son 45 
cosechas al lado de agricultores 
y ganaderos, entendiendo su 
trabajo y facilitando los servicios y 
herramientas que necesitan, de-
fendiendo sus intereses con tesón, 
desvelos, insistencia y esfuerzo 
y trabajando por el futuro de una 
actividad esencial para nuestra 
sociedad.

45 AÑOS18

Aunque la situación 
actual no invite a 
grandes celebraciones, 
hay momentos que 
merecen un alto en el 
camino.

SOMOS AGRICULTORES
Y GANADEROS,
QUE NO ES POCO
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CATÁLOGO
VARIEDADES CEREAL
2026/2027

RGT-ASTEROID
R1-R2

•	El mejor potencial de rendimiento
•	Buen perfil sanitario con resistencia 

a encamado
•	Variedad con aptitud maltera
•	Siembras: Noviembre-Febrero

CEBADA
RGT-PLANET
R1-R2

•	Precocidad a espigado y cosecha
•	Buena calidad maltera
•	Variedad adaptada a todos los
	 terrenos
•	Siembras: finales Noviembre-

Enero

RGT-SKYLAB
R2

•	Excelente perfil sanitario
•	Nuevo mundo en rendimientos
•	Variedad con aptitud maltera
•	Siembras: finales Noviembre-

Febrero

RGT-ANTICICLÓN
R1-R2

•	Trigo mocho
•	Buena calidad harinera
•	Siembras medias - tardías

TRIGO
CELEBRITY
R1-R2

•	Trigo mocho
•	Alto potencial productivo
•	Resistencia a encamado
•	Siembras medias

GANDUJA
R1-R2

•	Trigo Aristado
• 	Alto potencial productivo
• 	Tolerante a roya amarilla
• 	Siembras tempranas -medias

RGT-CENTSAC
R2

•	Elevado techo productivo
•	Variedad otoñal de maduración rápida
•	Excelente perfil sanitario

TRITICALE

RESERVA
NUESTRAS 
SEMILLAS

Empresa mantenedora e instaladora de equipos PCI 
www. e x t i no j a . c om - i n f o@e x t i no j a . c om

Contacto: 941 362 915
Víctor: 679 993 829
victor.martinez@aragasaja.com

http://extinoja.com/


El viticultor madrileño Jesús 
Domingo, de 39 años, ha 
participado el pasado 10 

de agosto y hasta el día 14 en 
una nueva edición del Programa 
Cultiva 2025-2026, una iniciativa 
del Ministerio de Agricultura, Pesca 
y Alimentación que permite a agri-
cultores y ganaderos de diferentes 
puntos de España conocer de 
primera mano otras explotaciones 
agrarias y compartir experiencias 
sobre distintas formas de cultivo y 
gestión.

Aunque Jesús Domingo no proce-
de de una familia de agricultores, 
su vinculación con el campo quiso 
continuar con la explotación de su 
suegro tras contraer matrimonio.  A 
partir de ese momento, Jesús y su 
esposa fueron adquiriendo nuevas 
fincas y ampliando progresivamen-
te la explotación familiar, hasta 
consolidar una actividad agraria 
diversificada.

En la actualidad gestiona una 
explotación compuesta por viñedo, 
cereal y olivar, si bien el viñedo re-

presenta aproximadamente el 70% 
de su superficie, convirtiéndose en 
el cultivo principal.

Durante su estancia en La Rioja, 
Jesús Domingo ha desarrollado su 
formación en Uruñuela, donde fue 
acogido por el viticultor Juan Luis 
Martínez. Allí ha tenido la oportu-
nidad de conocer sobre el terreno 
las técnicas de cultivo del viñedo 
riojano, su manejo y las particulari-
dades de una de las zonas vitiviní-
colas de mayor prestigio del país.

Jesús Domingo asegura que el 
sector agrario atraviesa un momen-
to complejo, marcado por las difi-
cultades para alcanzar una rentabili-
dad adecuada de las explotaciones 
y por la falta de relevo generacio-
nal. A pesar de ello, reafirma que 
sigue disfrutando de su profesión 
y afronta el futuro con ilusión y con 
la convicción de que la forma-
ción continua y el intercambio de 
experiencias entre agricultores son 
herramientas fundamentales para 
mejorar la competitividad y afrontar 
los retos del sector.

.

20 CULTIVA

Jesús Domingo, de 39 años, ha realizado una estancia 
formativa en Uruñuela del 10 al 14 de agosto en la 
explotación del viticultor riojano Juan Luis Martínez.

Si para Jesús es su segunda vez en 
el Programa Cultiva, para Juan  Luis 
Martínez es la tercera. 

Martínez, agricultor de Uruñuela, 
preparó una intensa agenda de 
visitas a fincas y bodegas para 
Jesús durante esta semana. 

Visitaron la explotación vitícola en la 
que le explicaron la forma de cultiva 
la vid en esta zona de Rioja. Jesús 
también conoció la finca frutícola 
en la que el agricultor riojano ha 
plantado pavoros.

El programa Cultiva es una iniciativa 
desarrollada y financiada por el 
Ministerio de Agricultura, Pesca 
y Alimentación del Gobierno de 
España. 

“ES IMPORTAN-
TE TRANSMITIR 
TU EXPERIENCIA 
A LOS JÓVENES 
AGRICUTORES”

UN VITICULTOR 
MADRILEÑO PARTICIPA 
EN EL PROGRAMA
CULTIVA PARA
CONOCER EL MANEJO
DEL VIÑEDO RIOJANO
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Un programa formativo gratuito 
para jóvenes agricultores y ganaderos

Es un programa de intercambio de experiencias financiado y desarrollado por el Ministerio de Agricultura, 
Pesca y Alimentación con el objetivo de ofrecer a jóvenes agricultores y ganaderos formación práctica 
en explotaciones modelo de acogida a través de estancias formativas, donde tienen la oportunidad 
de adquirir y consolidar in situ conocimiento sobre aspectos técnicos y de gestión que pueden aplicar 
posteriormente en el desarrollo de su propia actividad agraria

¡Apúntate a la próxima 
convocatoria!

www.mapa.gob.es 
Programa Cultiva

www.asaja.com  
Programa Cultiva
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdTKTnzlCuBn8r_nKBz622qc7qAABkZB5WgLUcLNruvIz4lWw/viewform?pli=1


El verano en La Rioja pone a 
prueba la resistencia de su 
entorno natural, pero también 

desvela la solidaridad de sus gen-
tes. Ante la simultaneidad de in-
cendios, el sector primario emerge 
como un pilar insustituible en las 
labores de prevención y extinción 
de incendios. 

El rugido de los tractores se ha 
convertido en el primer aviso de 
resistencia frente a las llamas, 
demostrando que los labradores 
son los auténticos guardianes de la 
región.

La intervención del sector primario 
ha resultado decisiva en múltiples 
emergencias locales. Un claro 
ejemplo ocurrió en los incendios 
forestales que asolaron La Rioja 
este verano. Fue el caso del fuego 
originado entre Ribafrecha y La 
Unión, donde el viento amenaza-
ba con empujar las llamas hacia 
el casco urbano. Más de quince 
tractores procedentes de localida-
des vecinas como Clavijo, Alberite, 

Villamediana de Iregua y Albelda de 
Iregua acudieron con rapidez. Su 
coordinada acción permitió perime-
trar el fuego mediante la creación 
de cortafuegos de emergencia de 
gran anchura. De igual modo, la 
movilización de los profesionales 
del campo en municipios como 
Foncea, Ollauri, Haro, Fonzale-
che y Treviana contuvo desastres 
mayores, evitando que las llamas 
devoraran valiosas hectáreas de 
cultivo y masa forestal protegida.

El valor de los agricultores reside 
en su capacidad de respues-
ta inmediata. Al labrar el suelo 
alrededor de los focos activos con 
sus aperos, eliminan el material 
combustible y trazan líneas de 
defensa esenciales antes de la 
llegada de los bomberos y los re-
tenes. Asimismo, su conocimiento 
milimétrico del terreno facilita las 
rutas de acceso a los servicios de 
emergencia forestal.

Pero se necesita formación, 
medios y protección. Por ello, 

ARAG-ASAJA solicitó al Gobierno 
de La Rioja formar a agricultores y 
ganaderos en la extinción de incen-
dios de forma segura además de 
que se habilite un procedimiento 
que garantice la compensación de 
daños durante la posible interven-
ción.

Y es que más allá de la extinción, 
el sector es clave en la prevención 
diaria mediante la gestión limpia de 
maleza. La lucha contra el fuego 
en el medio rural riojano evidencia 
que el campo no solo produce 
alimentos; también es la primera lí-
nea de protección civil. Su valentía 
consolida una alianza eterna entre 
los tractores y el futuro ecológico 
de La Rioja.

22 INCENDIOS

El valor de los agricultores 
no solo radica en su 
intervención durante 
los incendios sino en la 
importante prevención 
que se realiza desde la 
agricultura.

Desde Ribafrecha hasta Foncea, fueron muchos los 
agricultores que colaboraron con la extinción de los 
fuegos de este verano, evitando lo que podría haber 
sido una verdadera tragedia.

AL PIE DEL TRACTOR:
LOS AGRICULTORES
FRENTE A LOS INCENDIOS
EN LA RIOJA
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Publica tu anuncio gratuitamente en nuestra revista
y en nuestra web www.aragasaja.com.
Los anuncios están ordenados de más actuales a más antiguos.

VENTAS
	 Maquinaria agrícola
	 Sembradoras marca SOLA, 

modelo supercombi 784 con 17 
brazos. Rastra o trapa de 1 m x 
2,80 m. Traviesa de 3,25 m.

	 Tlf. 606 325 107

	 Enganche para caballos con 
remolque

	 En buen estado.
	 Tlf. 606 325 107

	 Maquinaria agrícola
	 Cosechadora NEW HOLLAND 

TX66  de 6,10 de corte. Tractor 
Massey Fergunson 6490 con 
6000 horas. Remolque Bañera 
de Egüen de 16000 kg. Re-
molque Egüen de poliéster de 
3 cartolas 13000 kg. Rodillo 
de 3 cuerpos de 6.50 metros 
Marca Talleres San Juan. Sem-
bradora Aguirre de 5 metros.

	 Tlf. 686 313 688

	 Se vende yegua
	 Tlf.  606 915 155

	 Se alquila finca cerezos
	 De 3.000 cerezos en Matute 

con riego de goteo.
	 Tlf. 605 123 711

	 Se venden o alquilan pabe-
llones en Hormilla

	 400 metros cuadrados y 350 
metros cuadrados respectiva-
mente. Agua, luz y documen-
tación en regla.

	 Derechos PAC región 6
	 Se venden 40 derechos de la 

región 6.
	 Tlf. 677 529 538     

	 Viñas en Arenzana de Arriba 
y Nájera

	 Por jubilación.
	 Tlf. 680 806 963  

	 Derechos PAC
	 Se venden 12,31 derechos 

PAC de la región 1.
	 Tlf. 619 847 705    

	 Derechos de la región 11
	 Se venden 10,9 derechos de la 

región 11.
	 Tlf. 689 589 379

	 Intercepas, rodillo para 
semichisel y azufradora

	 Intercepas marca JUANSA, 
prácticamente nuevo. Rodillo 
para semichisel. Azufradora 
Balven en perfecto estado.

	 Tlf. 687 330 653

	 Derechos de regadío 6
	 Zona de Huércanos.
	 Tlf. 679 596 152

	 Remolque de bañera y bas-
culante

	 Se venden remolque de 
bañera LOZA de 5.000 kilos y 
remolque basculante LOZA de 
4.000  kilos.

	 Tlf. 659 462 685

	 INTERCEPAS JUANSA CON 
BRAZO FIJO

	 Se vende intercepas derechos 
de la marca JUANSA con 
brazo fijo incluido. Poco uso. 
Teléfono: 687330653  

	 Derechos pac región 1 seca-
no

	 Se venden 0,68 derechos de 
la región 1 (secano)

	  Teléfono: 630 716 580

	 Derechos secano PAC
	 Se venden 2,55 derechos PAC 

de secano 
	 Teléfono: 690 614 152

	 Derechos de la región 6 
(regadío)

	 Se venden 2 derechos de la 
región 6 de regadío. Teléfono: 
618293821  

	 Derechos PAC
	 6 derechos de la región 11 y 1 

derecho de la región 1. 
	 Tlf. 620 837 268

	 REMOLQUE BASCULANTE
	 Se vende remolque basculan-

te. 
	 Tlf. 629 877 325

	 DERECHOS PAC REGIÓN 3 
(SECANO)

	 Se venden Derechos PAC 
Región 3. 25,18 derechos. 	
Tlf. 659 36 72 92

COMPRAS
	 Tierras en la zona de Valde-

madera y Alfaro
	 Tierras de cultivo en regadío 

(2 Ha o más) en la zona de 
Valdemadera y los Cascajos 
de Alfaro.

	 Tlf. 655 584 992

	 Se compran derechos de la 
región 11 (leñoso) y región 1 
(secano)

	 Tlf. 646 388 946 
 

	 Derechos de pac región 11
	 2 derechos de PAC región 11 

(cultivos leñosos).
	 Tlf.  679 484 966

	 Derechos de región zona 11
	 Dos derechos de región 11 de 

la PAC.
	 Tlf. 679 484 966  

	 Nebulizador
	 Colgado de 600 – 800 litros.
	 Tlf. 679 913 581

	 Azufradora arrastrada
	 Tlf. 679 913 581

	 Arrendamiento Rioja Alta
	 Tierras de regadío, aproxima-

damente 5 hectáreas en Rioja 
Alta. 

	 Tlf. 658 820 610

	 Fincas Rioja Alta y Media
	 Tlf.679 913 581

	 Pabellón en Villar de Torre
	 O alrededores.
	 Tlf. 685 800 565

	 Tractor entre 120 y 150 CV
	 En buen estado.
	 Tlf. 677 260 896

TRABAJOS
	 Se busca aparcero con expe-

riencia
	 Para llevar viñas de muy buena 

calidad en la zona de Huérca-
nos-Cenicero y/o Baños de Río 
Tobía.

	 Tlf. 666 14 83 14  

	 Se ofrece peón para trabajos 
agrícolas

	 Se precisa alojamiento.
	 Tlf. 669 950 672    

	 Se ofrece persona para tra-
bajar en campañas agrícolas

	 Precisa de alojamiento.
	 Tlf. 637 163 928

	 Se ofrecen peones para 
trabajos agrícolas

	 Con permiso de trabajo.
	 Tlf. 686 050 436  

	 Se ofrece peón para trabajos 
agrícolas

	 Hasta el 30 de agosto. 
	 Tlf. 608 847 027  

	 Labores de ganadería
	 Tlf. 641 676 023

	 Se necesita tractorista
	 Para labores de vendimia en 

San Asensio.
	 Tlf. 620 123 929  

	 Operario para labores agrí-
colas

	 Tlf. 624 493 827. Juan José

	 Santamaría trabajos agríco-
las 

	 Se cosecha cereal-campaña 
2026: Hormilla, Alesanco, 
Casalarreina y Santo Domingo.

	 Tlf. 670 954 318/661 296 441

	 Se ofrece trabajador para 
tareas agrícolas

	 Con experiencia.
	 Tlf. 610 78 47 66. Hanafi 

Isaad.

	 Se precisa tractorista con 
experiencia

	 Zona de Badarán.
	 Tlf. 941 367 075

	 Cuadrilla para trabajos agrí-
colas

	 Tlf. 603 48 58 59

	 Peón agrario
	 Se necesita peón agrario para 

trabajos en explotación agraria 
con experiencia. Zona Nájera.	
Tlf. 663 019 737

	 Se necesita tractorista
	 Con experiencia en la zona de 

La Rioja Baja. Buena remune-
ración y continuidad.

	 Tlf. 646 38 89 46

	 Cuadrilla para vendimia
	 Zona de Rioja Media (Alberite, 

Ribafrecha…etc). 
	 Tlf. 612 284 828. María 

	 Se ofrece cuadrilla
	 Trabajadores para realizar 

tareas agrícolas.
	 Tlf. 641 491 489. Antonio 

José

Más info

https://aragasaja.com/servicios/tablon-de-anuncios/
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Paco 
Agricultor y Autónomo

Agr0
fuera de serie

es capaz de…
Estar en pie a las 5. Revisar 
el sistema de riego. Registrar 
actividades en el cuaderno de 
campo. Solicitar la PAC. Pasar 
el saneamiento. Encargar el 
pienso. Y viajar 200 kms para 
formarse sobre drones y 
detección temprana de plagas.

Por eso, en Caja Rural de Navarra hemos creado 
el Plan Autónomos Fuera de Serie

Un programa de productos y servicios específicos para profesionales, 
con atención muy personal, flexibilidad y asesoramiento 
especializado.

Contigo, como tú lo estás con todo.

https://www.cajaruraldenavarra.com/es

